
 

 

 

PSIG ERP  
TRANSACCIONES y WORKFLOW 

  
 

El módulo de transacciones es la solución de PSIG 
ERP para realizar el control y emisión de 
documentos relativos a las operaciones 
comerciales y financieras de cualquier tipo de 
empresa. 
 
Su diseño apunta a brindar la máxima flexibilidad y 
rapidez para atender la dinámica de cualquier 
negocio.  Esto lo hace definiendo cadenas de 
procesos (workflow) y monitoreando el estado de la 
transacción. 
 
Las características principales de este módulo son: 
 

 Cantidad ilimitada de tipos de documentos: 
que se definen tanto para operaciones de 
venta, como de compras, emisión de 
conformes, cobranzas, depósitos bancarios y 
cualquier otro tipo de operación que se desee 
automatizar. 

 Integración total con otros módulos: la 
emisión de cualquier documento incluye el 
ingreso de toda la información necesaria para 
actualizar todos los informes y estadísticas de 
los demás módulos de PSIG, evitándose así 
trabajos adicionales de digitación. 

 Actualización de todos los datos necesarios 
para operar en tiempo real: el funcionamiento 
de la base de datos de PSIG, permite tener 
actualizada la información necesaria en tiempo 
real sin pérdidas de tiempo, y así poder 
controlar límites de crédito, disponibilidades, 
existencias y otros datos en el momento de las 
operaciones.  

 

 
 

 Controles y acciones automáticas 
programables por el usuario: esta posibilidad 

permite definir todos los controles y acciones 
que puede realizar el sistema en diferentes 
situaciones relacionadas con las condiciones 
comerciales, autorizaciones de crédito, 
tratamiento impositivo, control de inventarios, 
usuarios habilitados, precios, comisiones de 
vendedores y otros. 

 Definición de cadenas de procesos: es decir 
una serie de pasos y/o documentos intermedios 
que se deben cumplir para realizar una 
determinada operación  (Ej. Solicitud de 
compra, orden de compra, entrada a depósito y 
entrada de la factura del proveedor), cada una 
con los niveles de autorización definidos por el 
usuario.  

 

 
 

 Facturación de artículos y servicios: es 
posible la emisión de documentos de venta de 
servicios y/o artículos, con manejo de múltiples 
unidades de medida alternativas. 

 Manejo de pedidos pendientes: es posible 
definir operaciones de emisión, control y enlace 
de pedidos pendientes de entrega o facturación. 

 Liquidación automática de comisiones: para 
las operaciones de venta o cobranza que se 
desee, se pueden liquidar comisiones según 
diferentes criterios de cálculo.  

 
Principales informes y consultas del sistema. 

 Consulta inmediata a cualquier documento con 
múltiples criterios de búsqueda 

 Listados diarios de transacciones 

 Análisis de ventas diarias 

 Informes de cálculo de comisiones 

 Análisis de utilización de formularios 


